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t dynamischen Preisen

Sichere dir hdhere Umsatze und eine bessere Auslastung dank dynamischer Preise!

Individuell abgestimmte Basispreise

Deine Unterkunft ist einzigartig — und das spiegelt sich auch in unserem Dynamic Pricing wider.
Wir berucksichtigen bei der Preisfindung nicht nur die Gré3e und Anzahl der Zimmer bzw. der Rei-
senden sowie die individuelle Ausstattung, sondern auch spezifische Merkmale wie zum Beispiel:

Komfortmerkmale: Klimaanlage, Balkon, Fahrstuhl, eigener Parkplatz
Familienfreundlichkeit: Hochstuhl, Babybett, Spielzeug

Ausstattung: TV, Spulmaschine, Waschmaschine, Kaffeemaschine, Grill
Luxus und Extras: Sauna, Whirlpool, Pool, Fitnessraum, Kamin
Besonderheiten: Hund erlaubt (Anzahl), barrierearm, E-Charger

Lage und Erreichbarkeit: Seeblick, Strandnahe, Entfernung zu 6ffentlichen Verkehrsmitteln

So wird dein Preis automatisch innerhalb der von dir vorgegebenen Preisbandbreite (min./max.)
optimal an die Besonderheiten deiner Unterkunft angepasst.

Extras, die zahlen

Auch Zusatzkosten fir die Reinigung, Service- oder Buchungsgebuhren und andere Neben- oder
Vertriebskosten (z.B. Channel-Provisionen) flieBen in unsere Preisfindung ein. Nur so stellst du
sicher, dass deine Preise optimal kalkuliert sind und alle relevanten Preisfaktoren berlcksichtigt
werden.

Standortgenaue Anpassung

Deine Lage zahlt! Ob Meerblick oder Bergpanorama, wir bewerten individuelle Faktoren wie die
Nahe zu Stranden, Skigebieten oder Sehenswurdigkeiten — und berucksichtigen auch lokale Ver-
anstaltungen wie Konzerte, Festivals oder Sportevents in deiner Region. Diese Faktoren treiben die
Nachfrage und wirken sich direkt auf den optimalen Preis aus.

Vergangenheit trifft Zukunft

Wir nutzen nicht nur Marktdaten und Prognosen, sondern berucksichtigen zusatzlich die Bu-
chungshistorie und das Gastefeedback deiner Unterkunft. Wir analysieren das Channel-Ranking
deiner Unterklinfte und vergleichen es mit ahnlichen Unterkliinften am Markt. So flief3t die Bu-
chungswahrscheinlichkeit direkt in die Preisgestaltung ein, um optimale Preise flr deine Unter-
kinfte zu erzielen.
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Mehr Buchungen, hoherer Umsatz

Bei hoher Nachfrage, etwa wahrend Veranstaltungen oder in der Hauptsaison, erzielst du hohere
Preise. In ruhigeren Zeiten sorgt er fur attraktivere Preise, um deine Unterklnfte besser auszulas-
ten. Das Ergebnis: unser Preisalgorithmus sorgt fur mehr Buchungen und einen hoheren Umsatz
far dich.

Buchungszeitpunkte, Buchungsbedingungen und Saisonalitat

Erziele jederzeit den besten Preis automatisch und in Echtzeit. Abhangig von der aktuellen Nach-
frage und den verfugbaren Angeboten am Markt ermitteln wir jeden Tag aufs Neue den optimalen
Preis fur deine Unterkunft. Sogar Buchungsbedingungen, vorhandene Licken und die beobachte-
te Saisonalitat nehmen direkten Einfluss auf die Preisgestaltung deiner Unterkunft.

Optimale Preise - selbst
im Schlaf:

Das Dynamic Pricing arbeitet
rund um die Uhr, damit deine
Preise immer aktuell und
marktfahig bleiben - sogar

wahrend du traumst.

Bleibe immer wettbewerbs-

fahig - das Dynamic Pricing

reagiert auf aktuelle Markt-
trends, Verfugbarkeiten und
Wettbewerbspreise.
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@ 100 % +15 Mio.

Flexibilitat & Kontrolle analysierte

Maximiere deine Unterkiinfte
Auslastung - auch jeden Tag.
in der Nebensaison.

- " Wahle deine &
il Preisstrategie
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20,6%

mehr Umsatz mit
Dynamic Pricing

durchschnittlich. AT
profitieren alle deine

Channel- und Website-

buchungen von Dynamic 1 OO%

Pricing.
Zukunft - so geht
Preisgestaltung heute!

“Immer der optimale Preis -
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automatisch und in Echtzeit.”

Mehr Infos auf a
Cunserer wmmm@@ VOffice
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